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MỤC LỤC
1

GIỚI THIỆU CHUNG VỀ VPS
 

TRIỂN VỌNG KINH DOANH
 

LUẬN ĐIỂM ĐẦU TƯ 
Mảng môi giới và cho vay ký quỹ là trọng tâm

PHƯƠNG ÁN IPO
 

Thị phần môi giới số 1, các mảng kinh doanh tăng trưởng tốt

Nâng cao năng lực công nghệ, cung cấp sản phẩm toàn diện

Giá chào bán tối thiểu 60.000 đ/cp

19 năm hình thành và phát triển

KẾT QUẢ KINH DOANH
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GIỚI THIỆU
CHUNG VỀ
VPS
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VPS - 19 năm hình thành và phát triển

4

2010

Khẳng định vị thế trong nước và khu vực với những giải thưởng & thành tích xuất sắc

  

• Bắt đầu hành
trình chuyển 
đổi – kinh 
doanh nền 
tảng số.

• Có mặt tại 30
tỉnh/thành ở
Việt Nam. 
• Thành lập đội 
ngũ phát triển 
công nghệ 
thông tin nội 
bộ.

• Có mặt tại 33
tỉnh/thành. 

• Ra mắt ứng
dụng 
SmartOne

• Ra mắt ứng
dụng 
SmartPro

• Đổi nhận diện
thương hiệu  

• Dẫn đầu thị
phần trên HNX,
UPCOM và phái
sinh (Q4/2020)  

• Là CTCK trong
nước tiên 
phong triển khai 
eKYC trước giai 
đoạn Covid

• Đạt 1,2 triệu
tài khoản
chứng khoán 

• Liên tục duy
trì vị thế dẫn 
đầu trên HSX,  
HNX, UPCOM 
và phái sinh. 

• Đổi nhận diện
thương hiệu

• Mở rộng tới 40
tỉnh/thành 
• Lợi nhuận sau
thuế đạt 2.519
tỷ đồng

• Tổng tài sản
gần 39.178 tỷ
đồng (tính tới
30/09/2025)
 
• 9 thángđầu
năm 2025, lợi 
nhuận trước
thuế đạt 3.192
tỷ đồng

VỐN CHỦ SỞ HỮU

• #1 thị phần
trên HSX,
HNX,
UPCOM, và
phái sinh

2006

50 tỷ

2015

1.018 tỷ

2016

1.126 tỷ

2018

4.624 tỷ

2020
2021

7.820 tỷ
8.993 tỷ

2024

11.363 tỷ

T9
2025

13.927 tỷ

• Thành lập
VPBS (tiền
thân của VPS
Securities)

• Tách khỏi
VPBank

4.271 tỷ

2019

4.975 tỷ

2023

 
Khởi đầu khiêm tốn là công ty chứng khoán nhỏ
với 65 nhân viên

Mr. Lâm Dũng được bổ nhiệm là
CEO VPS



#1 thị phần môi giới
chứng khoán tại
Việt Nam

Xây dựng trên nền tảng quản lý rủi ro chặt chẽ

Mô hình kinh doanh
bền vững

Nền tảng số với hạ
tầng mở rộng linh hoạt

Tài chính vững mạnh
dựa trên tính hiệu quả
và bền vững

Nguồn: VPS và Euromonitor 
Ghi chú: (1)Theo thị phần Quý 3 năm 2025(2) Tại thời điểm 30/09/2025 (3) Tính toán dựa trên lợi nhuận sau thuế luỹ kế 12 tháng trên vốn chủ sở hữu tại thời điểm
30/09/2025; (4)Tại thời điểm 30/09/2025

Giá trị cốt lõi tập trung vào
nhóm khách hàng cá nhân đại
chúng

 

Xây dựng trên nền tảng
công nghệ tiên tiến do
công ty phát triển

Giao diện trực quan, dễ sử
dụng và dễ tiếp cận rộng
rãi

Mô hình kinh doanh nhất quán
dựa trên phí giao dịch, tập trung
vào dịch vụ môi giới, cho vay ký
quỹ, không đầu tư tự doanh

24,4% 
ROE 12T(3)

39.178 tỷ đồng
Tổng tài sản (4)

13.927 tỷ đồng
Vốn chủ sở hữu (4)

714%
Tỷ lệ an toàn vốn khả dụng (4)

#1  
Dẫn đầu thị trường từ năm 2021

17%  21%  18%
UPCOM

36% 
Phái sinhHSX HNX

Quy mô tài sản của khách hàng

Tài sản của 
khách hàng (2) 

299 nghìn tỷ đồng

30 nghìn tỷ đồng Tiền của khách
hàng(2)

Mạng lưới nhân sự lớn mạnh

>31,000
 Nhân sự tư vấn và cộng

tác viên

Tài khoản giao dịch 

~1,6 triệu  
(4)

Siêu ứng dụng tài
chính với đa dạng
sản phẩm với 

>15
Tính năng độc đáo 

Kiểm toán & kiểm
soát nội bộ độc
lập 

Chủ động kiểm
soát rủi ro thị
trường

Tuân thủ & kiểm
soát nghiêm ngặt

Khả năng thích ứng và duy
trì hoạt động kinh doanh
liên tục

Danh mục cho
vay ký quỹ an

toàn với kiểm soát 

Không xảy ra lỗi 
hệ thống ngay
cả trong các
phiên giao dịch
kỷ lục 

Hoạt động kinh
doanh hiệu quả

ngay cả trong giai
đoạn khó khăn
của thị trườngrủi ro chặt chẽ

5

Nền tảng giao dịch vượt trội, thị phần môi giới số 1

(1)



Sản phẩm dịch vụ

6

Môi giới chứng khoán Tự doanh Ngân hàng đầu tư

� � �

� �

�

�

Top 1 thị
phần môi
giới cổ
phiếu 

� Chứng chỉ
tiền gửi, trái
phiếu,
chứng
quyền, INFY

Top 1 thị
phần phái
sinh

Dịch vụ
quản lý tài
sản

Chủ yếu chứng
chỉ tiền gửi, trái
phiếu

Dịch vụ thị
trường nợ

Dịch vụ thị
trường vốn

Dịch vụ M&A

Dịch vụ khác

Cổ phiếu Trái
phiếu

Phái sinh Dịch
vụ tài
chính

� Dịch vụ cho
vay ký quỹ

�
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7

LUẬN ĐIỂM
ĐẦU TƯ
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Dẫn đầu thị phần bán lẻ trong nước, có sức mạnh kênh phân phối sản phẩm
tài chính lớn ở Việt Nam

Mạng lưới tư vấn đầu tư đông đảo đóng vai trò động lực tăng
trưởng chính

Mô hình doanh thu dựa trên phí dịch vụ 

Tiếp cận đa kênh thúc đẩy nhanh hoạt động thu hút khách
hàng3

9 8

Lợi thế cạnh tranh cốt lõi của VPS



 

Nguồn: Dữ liệu công ty VPS tại tháng 9/2025, trừ khi trích dẫn khác
1

Tệp khách hàng gắn bó và bền vững2

Tham gia đầu tư tích cực, ưu tiên kênh trực tuyến

1  Quy mô và vị thế dẫn đầu thị trường

Tệp khách hàng lớn với đà tăng trưởng ổn định và bền vững Tập trung vào bán lẻ

Khách hàng trẻ, am hiểu công nghệ

Số lượng tài khoản tại VPS (nghìn tài khoản) Giá trị giao dịch chứng khoán niêm yết 

Phân loại khách hàng cá nhân hoạt động
theo nhóm tuổi 

~15% 

Tính ổn định
doanh thu

Lợi thế cạnh
tranh dài hạn

Vị thế dẫn đầu
vững chắc

Dư địa tăng trưởng
bền vững

1

Các tài khoản nhà đầu tư cá nhân hoạt động tích cực thể
hiện mức độ tương tác đều đặn, phản ánh sự gắn bó cao  

Nền tảng số hóa toàn diện giúp gia tăng tương tác với
khách hàng và mở rộng khả năng bán chéo một cách linh
hoạt

Tổng số lượngtài
khoản chứng
khoán tại Việt Nam 

 
chiếm 

 
tổng số tài khoản cá nhân tại Việt Nam

Tệp khách hàng trẻ chiếm ưu thế, mang lại dư địa dài
hạn cho việc phát triển sản phẩm tài chính và đầu tư

71

1.423 1.493 1,547

T12/19   T12/20  T12/21  T12/22  T12/23 T12/24  T6/25   T9/25

30-50
61%

Tổ chức, 
6%

<30
32%

>50
7%

Cá nhân, 
94%

vào nền tảng

~99% 
số lượng lệnh được thực hiện trực tuyến

 
~14,5%

Tệp khách hàng của VPS chủ yếu là nhà đầu tư cá nhân, 

Tần suất giao dịch cao

9

Dẫn đầu thị phần bán lẻ, vị thế tốt nhất để nắm bắt cơ hội tăng trưởng khách hàng 



1

1

10

Mạng lưới tư vấn đầu tư đông đảo đóng vai trò động lực tăng trưởng cốt lõi

 

Tối ưu hóa quy mô để gia tăng khả năng sinh lời

Nâng cao năng suất góp phần trực tiếp thúc đẩy tăng t

Đội ngũ tư vấn lớn nhất giúp tiếp cận được tệp khách hàng nhà đầu tư cá 
nhân rộng khắp, từ đó duy trì lượng khách hàng ổn định và liên tục

29.766 
Cộng tác viên(2)

Tư vấn đầu tư

6.177

Quy mô đội ngũ tư vấn đầu tư và
cộng tác viên (3)

29.026

1.205 
(1)

30.971

2020 2021 2022 2023 2024 Tháng 9/25
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1
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Tiếp cận đa kênh thúc đẩy nhanh hoạt động thu hút khách hàng
Các kênh số và mạng xã hội thúc đẩy mở rộng quy mô Củng cố sự tin tưởng thông qua mạng lưới chi nhánh và đối tác

Nguồn: VPS tổng hợp (1) (2) Số liệu 12 tháng lũy
kế đến ngày 31/08/2025

 
hàng triệu lượt hiển thị và
tương tác

Các kênh số và mạng xã hội thúc đẩy mở rộng quy mô

tài khoản được mở qua eKYC(2)

Việc mở tài khoản hoàn tất trong  

Tương tác liền mạch giúp tối ưu hóa việc mở tài khoản mới

, hỗ trợ quy trình mở tài khoản dễ dàng

Củng cố sự tin tưởng thông qua mạng lưới chi nhánh và đối tác

~63%
2-3 phút

Mã QR giới thiệu và mở tài
khoản eKYC
Tối ưu hóa việc mở tài khoản

Hàng trăm livestreams mỗi
ngày với sự tham gia đông
đảo của các nhà đầu tư cá
nhân

Liên kết các tài khoản mới với ID của nhân viên tư vấn đầu tư để ghi nhận ngay lập tức

Các kênh chính thức trên 
Facebook vàYoutube thu hút  lượt hiển thị

Mỗi tư vấn đầu tư như một
nhà sáng tạo nội dung sẽ xây 
dựng một lượng người theo dõi 
riêng, trực tiếp mang lại lưu
lượng truy cập và số lượng
khách hàng 

•

• Hệ thống chi nhánh
và các điểm chạm 
giúp 

Hợp tác chiến lược với
các ngân hàng, fintech
và các nền tảng số
giúp tăng cường hiện
diện thương hiệu

đào tạo và hỗ
trợ khách hàng

Hiện thị/ tương tác

Hà Nội

TP HCM
• 
•

 

Đà Nẵng

•
•

• 1 Chi nhánh

Hội sở 2 Phòng
giao dịch

1 Chi nhánh
1 Phòng giao dịch

~17 triệu

~4,8 triệu lượt  tương tác

(1)
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Mô hình doanh thu dựa trên phí dịch vụ 

Cơ cấu doanh thu
100%

Lợi nhuận ròng/ Biên lợi nhuận ròng 

ROE (Số liệu lũy kế 12T tính đến T6/2025)

7%

45%

15%

34%

2022

4%

33%

19%

44%

4%
20%

27%

49%

3%
15%

26%

57%

2023 2024 1H2024

Khác
Thu nhập từ hoạt động nguồn vốn
Lãi từ cho vay và các khoản phải thu
Môi giới chứng khoán

2%

20%

29%

48%

9T2025

22.9
%

806

2022

13.5%

667

10.6%

2023

Lợi nhuận ròng (Tỷ VND)

8.5%

2.519

7.3%

2.564

7.1%

2024 9T/2025

Biên lợi nhuận ròng (%)

90
%

80
%

70%

60
%

50
%

40
%

30
%

20
%

10%

0
%

50
0

0

350
0

300
0

250
0

200
0

150
0

100
0

Hạn chế tối đa phụ thuộc vào tự doanh hoặc các hoạt
động bảo lãnh phát hành có tính biến động cao

Mô hình định hướng bán lẻ đảm bảo nguồn thu phí dịch 
vụ ổn định trong dài hạn

Biên lợi nhuận ròng vượt trội Phản ánh khả năng vận hành bền
vững và tối ưu chi phí

Tăng trưởng lợi nhuận ròng ấn tượng
Nhờ mở rộng hoạt động cho vay ký quỹ và môi giới, quản trị
chi phí và sử dụng vốn hiệu quả

Tăng trưởng “hữu cơ” trong cho vay ký quỹ và môi giới
giúp củng cố khả năng dự báo lợi nhuận

 
Nhờ tính kinh tế theo quy mô và bảng cân đối tài chính chặt chẽ

Cơ cấu doanh thu (dựa trên phí dịch vụ) ổn định và chất lượng Lợi nhuận và tỷ suất sinh lời cao, hiệu quả

VPS

10%

TCBS

10%

SSI HCM

39%

VCI

43%

VPBANKS

ROE đứng đầu ngành

>75% 
Doanhthu đến
từ hoạt động
môi giới và cho
vay ký quỹ



PHƯƠNG
ÁN IPO
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Vốn điều lệ tại Q3.2025: 5.700 tỷ đồng
Số cổ phiếu tại BCTC Q3.2025: 570.005.700 cổ phiếu

Phát hành cổ phiếu ra công chúng: tỷ lệ 15,81% vốn sau PH CĐHH

Số lượng cổ phiếu phát hành: 202.310.000 cổ phiếu
Giá chào bán: tối thiểu 60.000 đ/cp, tương đương thu về 12.138,6 tỷ đồng

Vốn điều lệ dự kiến sau phát hành: 16.441 tỷ đồng

Tỷ lệ sở hữu của cổ đông thực hiện mua IPO: 12,3%

Phương án sử dụng vốn IPO tăng thêm: Bổ sung vốn hoạt động

Cho vay ký quỹ: 74%, tương đương 8.982,6 tỷ đồng
Đầu tư hạ tầng CNTT: 20%, tương đương 2.427,7 tỷ đồng
Phát triển nguồn nhân lực: 6%, tương đương 728,3 tỷ đồng

Phương án IPO

Phát hành cổ phiếu tăng vốn từ nguồn VCSH: 7.100 tỷ đồng đồng
Tỷ lệ: 1:1,245, tương đương 710 triệu cổ phiếu
Vốn điều lệ dự kiến sau phát hành: 12.800 tỷ đồng

Phát hành riêng lẻ cho NĐT chuyên nghiệp: 161,85 triệu cổ phiếu

Tỷ lệ chào bán: 10,9% VĐL sau IPO

IPO



 

Nguồn: Euromonitor, FiinPro

 
Đơn vị: Tỷ USD

72

24%

254

 
Đơn vị: Tỷ USD

190

46%

166 199

68%

324
486

93%

802

141%

958

645

2020A    2021A  2022A   2023A  2024A  2025E   2026E   2027E  2028E   2029E

Thanh khoản thị trường tăng mạnh trong nửa cuối năm 2025
 

Triển vọng tăng trưởng của thị trường chứng khoán Việt Nam
 

Động lực thúc đẩy thị trường chứng khoán

29% 
2020A–2024A

CAGR

~37% 

Vốn hóa
thị trường 

 

Giá trị giao dịch năm
 

Số dư cho vay
ký quỹ 

 

Giá trị giao dịch chứng khoán Việt Nam(2020 –2029 ước tính)

Tỷ lệ tăng trưởng kép hàng năm (2024 – 2029 ước tính)

Tỷ lệ so với GDP

44,1 

30

20

10
0

50

40

J0a1n/ 220222 J0a1n/2 20323 J0a1n/ 20424 J0a1n/ 220525

(tháng 08/2025)
(lũy kế 12 tháng đến
tháng 08/2025) (tháng 06/2025)

341 tỷ USD 229 tỷ USD 11 tỷ USD

Tỷ lệ tham gia của nhà đầu tư
cá nhân tăng

Ra mắt hệ thống KRX
 

 

Nâng hạng lên thị trường
mới nổi bởi FTSE Russell

Lãi suất tiền gửi ngân hàng
thấp 

 

Cho vay ký quỹ và khả năng
sử dụng đòn bẩy 

Mở rộng thời gian giao dịch

Hiểu biết tài chính và mức
độ tác động xã hội ngày

càng cao

Số hóa và khả năng tiếp cận
dễ dàng các nền tảng giao

dịch 

Giá trị giao dịch chứng khoán Việt Nam (theo tháng)

(Giao dịch T+0)

15

Thị trường chứng khoán Việt Nam có nhiều động lực tăng trưởng



Định vị VPS so với đối thủ cạnh tranh trong ngành

16
Số liệu cập nhật theo BCTC Q3.2025

Số liệu của SSI là của công ty mẹ



KẾT QUẢ
KINH DOANH

17



Cơ cấu doanh thu tập trung vào mảng bán lẻ

18

Cơ cấu doanh thu VPS (2022-9T2025)

Cơ cấu LNG VPS (2022-9T2025)
LNST của VPS (2022-9T2025)

Doanh thu của VPS(2022-9T2025) VPS tập trung vào mảng môi giới bán lẻ. 
Trong 9 tháng đầu năm 2025, doanh thu từ môi giới
và cho vay ký quỹ chiếm 77,8% tổng doanh thu. Trong
giai đoạn 2022 – 9T2025, 2 lĩnh vực này ngày càng
gia tăng đóng góp vào tỷ trọng cơ cấu doanh thu của
VPS do công ty giảm dần tỷ trọng tự doanh. 
Doanh thu 9 tháng đạt 5.900 tỷ đồng (+20% svck), lợi
nhuận sau thuế tăng 52% với:

Trụ cột là mảng môi giới đạt 2.850 tỷ đồng (+11%
svck). 
Thu từ ký quỹ tăng mạnh 33,3% svck ghi nhận
1.739 tỷ đồng.
Mảng tự doanh cải thiện svck, tăng 36,9% đạt
1.186 tỷ đồng chủ yếu từ lãi trái phiếu.

Nguồn: BCTC, SHS Research



Doanh thu các mảng kinh doanh
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Doanh thu mảng IB

Mảng môi giới: VPS luôn duy trì những chính sách hoa
hồng hấp dẫn dành cho môi giới, qua đó xây dựng
được đội ngũ đông đảo và thu hút nhiều nhân sự chất
lượng. Cùng với chính ưu đãi phí, VPS đồng thời mở
rộng được tệp khách hàng cá nhân, giúp bán chéo các
sản phẩm tài chính khác cho các khách hàng.
Mảng cho vay ký quỹ là mảng đem lại lợi nhuận lớn
nhất dành cho VPS nhờ tập trung vào tệp khách hàng
cá nhân. VPS là 1 trong những doanh nghiệp có mức
lãi cho vay margin cao nhất thị trường, giúp cho
doanh nghiệp này duy trì tỉ lệ NIM cho vay ký quỹ ở
mức 11%, cao hơn đáng kể với mức bình quân của
ngành chỉ ở mức 7%.
Mảng tự doanh: Tỷ trọng cổ phiếu thấp, chủ yếu là
trái phiếu.

Nguồn: BCTC, SHS Research

Doanh thu tự doanh

STT Công ty KH mới KH hiện hữu

1 VPS Miễn phí 6
tháng 0,15-0,3%

2 SSI

Không có chính
sách

0,15-0,35%

3 TCBS 0,03-0,3%

4 VND 0,1-0,35%

5 HSC Từ 0,1%

6 VCI Từ 0,1%

Chính sách phí giao dịch của một số CTCK



Môi giới - Vững vàng vị thế số 1 trước áp lực cạnh tranh
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Thị phần môi giới của VPS giai đoạn 2019-2025 Biên lợi nhuận gộp mảng môi giới tương đương trung bình ngành

TOP 10 thị phần môi giới sàn HSX Q3.2025 Định hướng môi giới bán lẻ với 92% khách hàng cá nhân

2019
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1600

Nghìn tài khoản

Nguồn: BCTC, SHS Research



Hoạt động kinh doanh tích cực ở tất cả các mảng
Doanh thu của VPS giai đoạn 2022-9T2025

Tỷ trọng đóng góp trong lợi nhuận gộp 6T2025 theo mảng KD

Lợi nhuận gộp 6T2025 TOP 10 CTCK theo mảng kinh doanh

Tỷ trọng lợi nhuận gộp của TOP 10 CTCK theo nghiệp vụ

21Nguồn: BCTC, SHS Research



Một số chỉ tiêu quan trọng của VPS sau tăng vốn
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VPS vào ngày 10/10 đã hoàn tất phát hành và chuyển giao 710 triệu cổ phiếu cho cổ đông
hiện hữu, qua đó nâng vốn điều lệ lên 12.800 tỷ đồng.
Đây là một trong 3 phương án tăng vốn được cổ đông VPS thông qua tại ĐHĐCĐ bất thường
tổ chức ngày 29/9 bên cạnh phương án chào bán 202,3 triệu cổ phiếu lần đầu ra công chúng
(IPO); và phương án chào bán cổ phiếu 161,85 triệu cổ phiếu riêng lẻ để tăng vốn điều lệ. 

Chỉ tiêu Trước chia Q3.25 PH cho CĐHH (trước IPO) Sau IPO

VCSH (tỷ đồng)                 13.927            13.927   26.066 

VĐL (tỷ đồng)                   5.700            12.800   14.823 

SLCPĐLH                   570.005.700                1.280.005.700                 1.482.315.700 

BVPS                            24.434                             10.881                             17.585 

P/B                                2,46                                 5,51                                 3,41 

P/E                                 9,77                               21,94                               25,41 

EPS                               6.140                              2.734                               2.361 

ROE 25,13% 25,13% 13,43%

Vốn hóa (tỷ đồng) (*) N/A N/A 88.939

Kế hoạch Giá IPO LNST (tỷ đ)

VPS từ 60.000 3.500

Bảng tổng hợp các chỉ tiêu

Nguồn: VPS, SHS ResearchSố liệu của VPS được tính toán theo kế hoạch LN năm 2025 và giả định phát hành IPO thành công giá tối thiểu 60.000 đ/cp
(*): Vốn hóa ước tính tại giá khởi điểm mỗi cổ phần là 60.000 VNĐ/cổ phần



Mã Vốn hóa
(tỷ đồng)

SLCPLH
(Tr.CP) ROE ROA P/E

(lần)
P/B
(lần)

TCX 111.058 2.311 15,21% 7,48% 20,10 2,61

SSI 79.819 2.076 10,47% 24,57 2,80

VIX 53.294 1.531 24,08% 17,62% 12,58 2,64

VND 31.892 1.522 9,66% 3,89% 16,51 1,55

VCI 27.098 723 8,83% 4,38% 23,60 2,14

HCM 26.729 1.080 21,04 2,62

SHS 22.397 899 11,80% 8,13% 16,39 1,86

MBS 19.629 659 13,90% 3,93% 17,71 2,80

VPBankS 63.000 1.850 18,50% 7,00% 17,85 1,88

Trung bình 46.489 N/A 12,9% 6,5% 19,06 2,38

VPS 88.939 1.482 13,43% N/A 25,41 3,41

Kế hoạch Giá IPO (đ/cp) LNST (tỷ đ)

VPS từ 60.000 3.500

Hệ số định giá theo kế hoạch năm 2025 thấp hơn các CTCK so sánh
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Hệ số định giá của VPS tính theo giá IPO và LNST
KH 2025 

Tương quan hệ số định giá của VPS và các CTCK so sánh
Số liệu của VPS được tính toán theo kế hoạch LN năm 2025 và giả định phát hành IPO thành công

Ghi chú:
Tính toán theo giá ngày 22/10/2025. 

ROA và tỷ lệ D/E của VPS

http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx
http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx
http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx
http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx
http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx
http://10.10.5.66:8090/Login.aspx?page=/Pages/SendEmail.aspx


Tương quan hiệu quả sử dụng vốn và P/B một số CTCK

Hiệu quả sử dụng vốn của VPS và một số CTCK

Số liệu của VPS được tính toán theo kế hoạch LN năm 2025
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Số liệu của các CTCK so sánh theo BCTC 6T2025

Hệ số P/E và hệ số P/B của một số CTCK

Số liệu của VPS được tính toán theo kế hoạch LN năm 2025 và giả định IPO thành công
Số liệu của các CTCK so sánh theo BCTC 9T2025



TRIỂN VỌNG
KINH DOANH
VPS
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Động lực thúc đẩy thị trường

Ưu thế về cơ cấu dân số trẻ & am hiểu công nghệ

83Triệu 79 Triệu 143 Triệu
Thuê bao ĐTDD

Người đã có tài khoản ngân
hàng

Người dùng
Internet

Kinh tế tăng trưởng mạnh mẽ cùng sự gia tăng thu nhập đáng kể

Triển vọng tăng trưởng mạnh của thị trường chứng khoán Việt Nam

Rút ngắn chu kỳ thanh toán
        (dự kiến)

Tỷ lệ tham gia của nhà đầu tư
cá nhân tăng

Hiểu biết tài chính và mức độ
tác động xã hội ngày càng cao

Số hóa và khả năng tiếp cận
dễ dàng các nền tảng giao
dịch 

Chính sách tạo điều kiện
thuận lợi cho doanh nghiệp
thực hiện IPO

Nâng hạng thị trường chứng
khoán

Mở rộng thời gian giao dịch
         (dự kiến)

Ra mắt hệ thống KRX

Nguồn: Euromonitor

Nguồn: Euromonitor

Nguồn: Euromonitor

Nguồn: GSO, HSX, HNX, VIS Rating, SBV, Kepios Pte. Ltd, Euromonitor, CapitalIQ, Bloomberg,
Deloitte; Ghi chú: (1) Các số liệu tính đến cuối 2024; (2) Tính theo tỷ trọng trên tổng giá trị giao dịch.

GDP danh nghĩa (tỷ USD) và tỷ lệ lạm phát (%)
2022A-2029E

Giá trị giao dịch chứng khoán Việt Nam (2020 –2029 ước tính)
 

Thu nhập khả dụng bình quân đầu người (USD) 
2022A-2029E

3.2% 3.3%
3.6%

3.3%
3.6% 3.5%

3.4%3.5%

(1
)

Người trong độ tuổi 18-65 Người dùng mạng xã hội
hàng tháng (MAU) 

86 Triệu64 Triệu

 

63%
68%

50%
93%

33%
113%

24%
129%

19%
141%

Tỷ USD

58%
24%

252%
79%

(25%)
52%

(13%)
43%

20%
46%

Tăng trưởng
theo năm (YoY)
% so với GDP(2)

202
0

2021 202
2

202
3

202
4

202
5(Ước

tính)

202
6

202
7

202
8

202
9

Tỷ lệ tăng trưởng kép hàng năm

9,3%(2024 -2029 ước tính): 
Tỷ lệ tăng trưởng kép hàng năm

8,7%(2024 -2029 ước tính): 
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Những yếu tố vĩ mô và ngành thuận lợi góp phần thúc đẩy tăng trưởng thị trường vốn Việt Nam



Nâng cao năng
lực tài trợ

Tư vấn và phân tích dữ 
liệu dựa trên AI

Nền tảng cho giao dịch 
thuật toán và định lượng

Đón đầu xu thế thuận lợi của thị trường
chứng khoán Việt Nam để bứt phá

Tăng cường
quản trị rủi ro

Đẩy mạnh phát triển
nội dung số độc
quyền và nâng cao
khả năng tiếp cận
trực tuyến 

Phát triển mạng lưới môi
giới trọng điểm gắn liền 
với nâng cao kỹ năng

SmartOne Web 

Đẩy mạnh mở rộng thị phần

Đảm bảo dịch vụ tốt nhất cho khách hàng
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Nâng Cao Năng Lực Công Nghệ, đảm bảo cung cấp dịch vụ đa kênh Cung cấp sản phẩm toàn diện

Phát triển quan hệ đối tác sâu rộng

Tài sản số Hàng hoá

Nền tảng chuyên biệt cho giao dịch
thuật toán và định lượng

Tokenization

Nâng cao chất lượng dịch vụ, tăng cường 
quản trị rủi ro

Nâng cao năng lực công nghệ toàn diện từ giao diện đến hệ thống nền tảng

Danh mục ý tưởng đổi mới Các dự án chuyển đổi trọng tâm

Mở rộng mạng lưới dựa trên nền tảng số Không ngừng đổi mới sản phẩm

Mở rộng chiến lược các sản phẩm cốt lõi

Cung cấp giải pháp tối ưu và chuyên biệt

Hỗ trợ bởi

Quản trị dữ liệu
 

Chiến lược chuyển đổi Agile
 

Nâng cao chất lượng dữ liệu

 
Tăng cường khả năng bảo vệ và năng lực ứng phó rủi ro

Xây dựng tổ chức năng động, linh hoạt và định hướng
lấy khách hàng làm trung tâm

Quản trị an ninh thông tin

Nguồn: VPS tổng hợp, Euromonitor; 

Mở rộng mạng lưới với các đối tác
hàng đầu 

 

Tăng cường hợp tác đối tác hiện hữu
Đồng phát triển sản phẩm 

Tăng cường tiếp cận và bán chéo sản phẩm
Chia sẻ dữ liệu và hiểu biết khách hàng

&

Nhờ sự độc lập, VPS kết nối với các đối tác
hàng đầu, thích nghi linh hoạt và mang lại giá
trị khác biệt
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VPS sẵn sàng trở thành nhà môi giới các sản phẩm tài sản số



Chúng tôi đánh giá, với mạng lưới nhân sự, công nghệ và khách
hàng hiện nay, VPS có nhiều lợi thế bán hàng khi tham gia vào thị
trường tài sản số tới đây. Bên cạnh đó, VPS đã từng có kinh nghiệm
bán FNest - Sản phẩm chia nhỏ bất động sản (đã tạm dừng) giúp
công ty thích ứng nhanh với các loại sản phẩm mới như sản phẩm
chia nhỏ tài sản thực (Tokenization Real Asset), tạo lợi thế cạnh
tranh rõ rệt với các nhà môi giới khác trên thị trường.

Các động lực tăng trưởng vượt bậc 

Nguồn: Ripple and BCG

Nguồn: Tiger Research

Nguồn: Chainalysis



TRUNG TÂM PHÂN TÍCH
Tất cả những thông tin nêu trong báo cáo nghiên cứu này đã
được xem xét cẩn trọng, tuy nhiên Công ty Cổ phần Chứng
khoán Sài Gòn - Hà Nội (SHS) không chịu bất kỳ một trách
nhiệm nào đối với tính chính xác của những thông tin được đề
cập đến trong báo cáo. Các quan điểm, nhận định và đánh giá
trong báo cáo này là quan điểm cá nhân của các chuyên viên
phân tích mà không đại diện cho quan điểm của SHS. 

Những quan điểm được trình bày trong báo cáo đã phản ánh
đúng quan điểm cá nhân của chuyên viên phân tích, chúng tôi
xác nhận rằng không có phần thù lao nào của chúng tôi đă,
đang hoặc sẽ trực tiếp hay gián tiếp có liên quan tới các
khuyến nghị hay quan điểm thể hiện trong báo cáo này. 

Báo cáo này chỉ nhằm mục tiêu cung cấp thông tin, không phải
và sẽ không được hiểu là một lời đề nghị hoặc một lời mời chào
để thực hiện bất cứ giao dịch chứng khoán hoặc công cụ tài
chính nào khác. Người đọc chỉ nên sử dụng báo cáo nghiên
cứu này như là một nguồn thông tin tham khảo. SHS không
chịu trách nhiệm về bất cứ kết quả nào phát sinh từ việc sử
dụng nội dung của báo cáo dưới mọi hình thức.

Dữ liệu tài chính được cung cấp bởi Bloomberg và FiinGroup.

Website: www.shs.com.vn

Mọi thông tin xin vui lòng liên hệ: 
Research@shs.com.vn
Trung tâm Phân tích - Công ty Cổ Phần Chứng
khoán Sài Gòn - Hà Nội

Trụ sở chính tại Hà Nội
Tòa nhà SHS Số 43 Lý Thường Kiệt,
phường Cửa Nam, Tp. Hà Nội 
Tel: 84.24.3818 1888
Fax: 84.24.3818 1688
Email: contact@shs.com.vn

Chi nhánh Hồ Chí Minh
Tầng 3, Cao Ốc Sài Gòn Metropolitan
Số 235 Đồng Khởi, P. Sài Gòn, 
Thành phố Hồ Chí Minh
Tel: 84.28.3915 1368
Fax: 84.28.3915 1369
Email: contact-hcm@shs.com.vn

Chi nhánh Đà Nẵng
Tầng 8, Tòa nhà Thành Lợi 2
Số 03 Lê Đình Lý, Thành phố
Đà Nẵng
Tel: 84.236.352 5777
Fax: 84.236.352 5779
Email: contact-dn@shs.com.vn
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